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Descripcion

El taller ha sido disefiado como una herramienta de apoyo para desarroHa
habilidades en el Profesional en Ventas. A través del analisis de técnicas probadas y
de ejercicios de negociacion mediante role play, el responsable de esta funcién
podra conocer, reforzar, aplicar los pasos y procedimientos de una metodologia que
le permitiran mejorar sus resultados de manera inmediata.

Objetivo

Identificar sus fortalezas para llevar a cabo su labor en” ventas de manera
eficiente contando con una metodologia sistematica gue le permita asegurar
la maximizacion de su productividad y eficiencia, tanto en la realizacion de
sus actividades como en la generacion de nuevos/negocios.

;Quiénes deben Asistir?

Vendedores en desarrollo, Ejecutivos de Cuenta, Supervisores de Ventas,
Jefes y Gerentes de ventas.

Duracion

16 horas, 60% practicas y 40% tedricas.

Contenido

« Identificacion y Andlisis de Competencias Individuales.

* Plan de accion de mejora y de compromisos personales.

» Fundamentos del Proceso de Ventas.

» Planeacion Estratégica de Ventas.

 Analisis del Ciclo de Ventas y adaptacion al proceso de su empresa.
» La Negociacion y sus etapas.

* Role Play.

;Desea mayor Informacion?

Gladys L. Mayer @@ +52 (442) 2546336
Gerente de Logistica @ +52 (442) 2429023

gg;céghzeﬁé Sur 28 () +52 (442) 2420023

Edificio Orbita @ gladys.mayer@bestpracticesmexico.com

Centro, 76900 (%) +52 (442) 3417263

Queretaro, Queretaro () ip 622638921 bestpracticesméxico
@ www.bestpracticesmexico.com Business Professionals

capacitacion | consultoria | coaching de negocios
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